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DoGo Agency srls: Caso Studio Anderson House Bergamo

Uno sguardo
al risultato:
Anderson
House...
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23 dicembre
2021 - 10
gennaio
2022, dati
campagne
Facebook.



03 255 contatti
ottenuti con
una spesa di
552,63€.
Costo medio
2,17€ nei mesi
del Q4, il
periodo più
caro per
l'advertising.

Qual'era l'obbiettivo? Sviluppare un
funnel per incrementare la visibilità
della scuola a livello locale ed
acquisire nuovi studenti per i corsi.

Come misurare la qualità? Durante le
prime 2 settimane di lancio, abbiamo
ottenuto 200 contatti, per poi
raggiungere i 255 a ciclo completo
con 8 persone che hanno acquistato
un corso da minimo 120€.
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23 dicembre
2021 - 10
gennaio 2022,
foglio di
tracciamento
contatti.



05

Funnel, 3-
Minute test
Accompagniamo i potenziali studenti in
un'esperienza divertente da vivere, quasi come un
gioco, gli facciamo effettuare prima un test per
determinare il loro livello di grammatica inglese e poi
offriamo il nostro percorso di onboarding alla scuola.
Link alla prima pagina del funnel rappresentato:
https://www.ieltsinbergamo.it/richiesta_3minutetest
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Ed alla corretta
parte visuale:

Dedichiamo molto tempo ed
un'attenzione meticolosa ai dettagli
durante lo sviluppo dei contenuti
grafici per veicolare nel modo corretto
il messaggio del brand.

Grazie alla giusta
comunicazione:

Comunichiamo come il tuo
target dialoga regolarmente,
usiamo gli stessi termini e
studiamo il linguaggio più affine
ai clienti dei nostri clienti.
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Grafiche utilizzate:



CONTATTI

INDIRIZZO E-MAIL
info@dogo.agency

NUMERO DI
TELEFONO
030 777 8874

INDIRIZZO POSTALE
Via Fiume Adda 40, 25030

Castelcovati (BS)


